Wir wachsen weiter und suchen
Landwirtschaftliche Verkaufsberater (m/w/d)
in Nordrhein-Westfalen

() Unbefristet @ Volizeit I Ab sofort

Timac Agro ist eine etablierte Marke im Agrarbereich und Tochter der international tatigen
Groupe Roullier (8.000 Mitarbeiter / 122 Lander / 2,5 Mrd Euro Umsatz).

Unsere Passion: Der Vertrieb von Spezialdiingemitteln und Tierfuttererganzung.
Unser Ziel: Eine nachhaltige und produktive Landwirtschaft.

Dein Aufgabengebiet:

» Fachgerechte Beratung der Landwirte und Vertrieb unserer Produkte

» Eigenverantwortliche Betreuung unserer Stamm- und Neukunden
im AuBendienst

» Zusammenarbeit mit dem Landhandel und Teilnahme an regionalen
Messen

Dein Profil:
» Landwirtschaftliche oder kaufménnische Ausbildung/Studium
» Idealerweise Vertriebserfahrung in der Branche

»Mein Name ist Mario Busch und ich bin als
Business Unit Manager bei der Timac AGRO
fur den Bereich Westdeutschland tatig.

Deine Vorteile: Hier moéchte ich mit dir gemeinsam

» Arbeiten aus dem Home-Office durchstarten und unsere einzigartigen

» Mitarbeit in einem bodenstandigen Familienunternehmen Lésungen zum Erfolg eines jeden Landwirts
» Unternehmerische Firmenkultur mit einem guten Arbeitsklima machen.

» Sehr gute Einarbeitung

Du mochtest im Vertrieb arbeiten? D hst
» Firmenfahrzeug (auch zur privaten Nutzung) U MOCNIESt Im Vertrieb arberten: Uu machs

die Anliegen deiner Kunden zu deiner

Klingt spannend? personlichen Herausforderung?

Ist es auch. Wir freuen uns auf deine Bewerbung. Die Landwirtschaft und die effiziente Ernahrung
von Pflanzen und Tieren liegt dir am Herzen?

Timac Agro Deutschland GmbH

Marie Bergstermann

SpeestraBe 24

53840 Troisdorf

Tel: 022 41 - 92 59 68

E-Mail: bewerbung-west@de.timacagro.com

https://de.timacagro.com

Dann lass uns gemeinsam deinen Weg
zum Erfolg planen!”

Timac AGRO

Deutschland



